Droga na GPW
FINANSOWANIE DZIAtALNOSCI Spétka planujgca IPO powinna by¢ dobrze przygotowana

Podjecie decyzji o wprowadzeniu akcji do obrotu na Gietdzie Papieréw Wartosciowych w Warszawie
S.A. wymaga od spotki solidnej i szczegétowej analizy biezacej sytuacji rynkowe] przedsiebiorstwa
i mozliwosci jego rozwoju. Gietda przeznaczona jest dla stabilnych podmiotow, ktére dziatajg
w okreslonych branzach od wielu lat i poszukujg kapitatu na zwiekszenie skali dziatalnosci, inwestycje
w nowe linie produkcyjne lub przejecia konkurentéw. Od stycznia 2010 r. minimalny poziom
kapitalizacji spotek zainteresowanych notowaniem na GPW bedzie wynosit 15 min euro (obecnie 10
mlin euro). Wejsciu na Gietde zwykle towarzyszy pierwsza emisja publiczna (IPO). Taka emisja, jest nie
tylko sposobem pozyskania finansowania, ale (podobnie jak caty proces poprzedzajagcy emisje)
stanowi rewolucje w funkcjonowaniu przedsiebiorstwa, ktora wigze sie ze zmianami organizacyjnymi,
prawnymi ifinansowymi. Zmiany te prowadzg spétke na nowy poziom rozwoju, wiec wymagajg
dobrego zaplanowania i koordynacji.

Pierwszym krokiem na drodze do IPO i Gieldy jest wybdr doradcow, wtym przede wszystkim
oferujgcego (tj. firmy prowadzacej dziatalnos¢ maklerska), doradcy prawnego i audytora. W procesie
moga tez uczestniczy¢ doradca finansowy i agencja reklamowa. Na tym etapie spotka powinna razem
z doradcami okresli¢ warto$é oferty, cele emisji oraz strategie realizacji IPO. Minimalne rozproszenie
(udziat akcjonariuszy, z ktérych kazdy ma mniej niz 5% gtoséw na walnym zgromadzeniu spotki)
zgodnie z §2 ust. 2 pkt 1 rozporzadzenia Ministra Finanséw z dnia 12 maja 2010 r. wynosi 25%,
jednak mozliwe jest wprowadzenie akcji do obrotu na rynku réwnolegtym, gdzie minimalne
rozproszenie akcji wynosi 15% zgodnie z §3 ust. 2 pkt 2) regulaminu GPW. W drugim etapie nalezy
dostosowac¢ dokumenty korporacyjne emitenta do standardéw obowigzujgcych spétki publiczne.
Chodzi przede wszystkim o zmiane zapiséw statutu, regulaminu rady nadzorczej, regulaminu zarzadu,
czy tez procedur wewnetrznych w firmie. Dodatkowo niezbedne jest rozbudowanie strony
internetowej spoétki o zaktadke ,relacje inwestorskie”, gdzie zamieszczane bedg informacje biezace i
raporty okresowe oraz wyznaczenie osoby odpowiedzialnej za obowigzki informacyjne.

Trzecim krokiem jest przygotowanie prospektu emisyjnego spotki, ktérego zakres okreslony jest
Rozporzadzeniem Komisji (WE) Nr 809/2004 z dnia 29 kwietnia 2004 r. Sporzadzenie prospektu
emisyjnego nie jest jedynie wymogiem formalnym. Dokument ten jest prezentowany inwestorom
i stanowi kompendium wiedzy o danym przedsiebiorstwie. Moze tez by¢ wykorzystywany po IPO jako
7zrédto wiedzy o dziatalnosci emitenta. Gotowy prospekt sktadany jest w celu zatwierdzenia do
Komisji Nadzoru Finansowego. Ten etap przygotowania do wejscia na Gietde trwa z reguty ok. trzy
miesigce. Po akceptacji dokumentu przez KNF, nastepuje publikacja prospektu emisyjnego,
najczesciej na stronach internetowych domu maklerskiego i spotki.

Najwazniejszym etapem drogi na GPW jest przeprowadzenie oferty publicznej. W tym czasie
niezbedne jest przygotowanie prezentacji spotki oraz przeprowadzenie akcji marketingowej
w mediach. Zdobycie zainteresowania odpowiedniej grupy inwestoréw moze stanowi¢ o sukcesie
oferty. Same zapisy na akcje poprzedzone sg najczesciej spotkaniami z instytucjami finansowymi
(road show) oraz procesem budowania ksiegi popytu (book building), ktéry polega na sprawdzeniu
zainteresowania emisjg wsrdd inwestoréw. Po zakonczeniu oferty zarzad emitenta dokonuje
przydziatu akcji oraz sktada wniosek do sadu rejestrowego o rejestracje podwyzszenia kapitatu
zaktadowego.



Ostatnim krokiem do pokonania, jest ztozenie wnioskdw o zawarcie umowy i rejestracje akcji
w Krajowym Depozycie Papieréw Wartosciowych oraz wnioskdw o dopuszczenie i wprowadzenie
akcji do obrotu na GPW. Aby umozliwi¢ nowym akcjonariuszom spotki ptynnos¢ nabytych papieréw
wartoSciowych, mozliwe jest wprowadzenie do obrotu praw do akcji, jeszcze przed rejestracjag w
sadzie podwyzszenia kapitatu zaktadowego. Co do zasady, pierwszy dzien notowania PDA uwazany
jest za dzien debiutu spotki na GPW. Caty proces wejscia na gietde trwa od 6 do 12 miesiecy
w zaleznosci od wielkosci i rodzaju spotki, a takze od warunkéw rynkowych.

Wielu przedsiebiorcéw rozwazajgc debiut na GPW, zwraca uwage na koszty procesu i duzy zakres
prac zwigzanych z przygotowaniem IPO. Warto podkresli¢, ze spétka pozyskuje $rodki finansowe od
inwestorow, nie musi wiec szuka¢ osobnego finansowania kosztéw IPO. Wprawdzie przygotowanie
i realizacja oferty publicznej wymaga zaangazowania nie tylko zarzadu spoétki, ale takze wielu
kluczowych pracownikéw, jednak to zaangazowanie owocuje dostepem do nowych Zrédet
finansowania, zwiekszeniem  wiarygodnosci, usprawnieniem  procesdw  organizacyjnych
i doswiadczeniem na rynku kapitatowym. To witasnie zadaniem doradcéw jest wsparcie zarzadu tak,
aby droga na GPW byta raczej szerokim goscincem, niz wyboistym traktem.



